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MOBILE

Nuova acquisizione
per WeDo (Doimo)
che puntaalla Borsa

La holding friulano-veneta compra la Diva Divani di Rosa
«Quotazione per essere solidi e andare nei mercati esteri»

Fahio Poloni

Ora l'acquisizione del gruppo
vicentino Diva Divani Interna-
tional, quasi 22 milioni di fattu-
rato. Poi le strategie di espan-
sione ulteriori, anche a monte
della filiera del legno-arredo,
fino aun approdo designatoin
Borsa «perché non puoi anda-
rein certi mercati senza solidi-
ta economica e finanziaria». [
progetti del gruppo WeDo, se-
deaPadova, holding dell’arre-
damento della famiglia Doi-
mo che comprende otto azien-

Il fatturato del 2022
tocchera quota 225
milioni, in forte crescita
dail64 dell’anno prima

de a Nordest (nove, ora) tra
segmenti home e office, sono
ambiziosi e chiari comele paro-
le del presidente, Andrea Oli-
vi.

L'ACQUISIZIONE

WeDo ha acquisito la maggio-
ranza di Diva Divani Interna-
tional, gruppo attivo nel mer-
cato dell'imbottito, nato nel
2011, sede aRosa e unafiliera
internazionale di fornitori con
oltre400 operatori e una capa-
cita produttiva di centomila se-
dute all'anno. Il gruppo vicen-
tino, che ha chiuso il 2021 con
un fatturato di 21,7 milioni di
euro, ha sviluppato un model-
lodibusiness dedicato alle pri-
vate label con focus all’estero,

L'ad Ivano Selvestrel (asinistra) eil presidente Andrea Olivi

in particolare sul mercato fran-
cese. Per sostenere il percorso
di crescita di Diva Divani, We-
Do ha previsto un piano di in-
vestimenti di oltre 4 milioni di
euro in tre anni con Pobiettivo
di implementare la produzio-
ne e di indirizzarla verso nuo-
ve fasce di business e mercati,
Germania e Nord America in
primis. Obiettivo: 25,5 milioni

di fatturato 2026 e una cresci-
ta della marginalita con pro-
dottidifasciapiti elevata.

LACRESCITA

«'integrazione nella nostra
realta di un player con una ca-
pacita produttiva solida, svi-
luppata grazie al particolare
modello di business a e una
presenza gia consolidata sui

mercati internazionali — com-
mentato Olivi — ci permettera
di creare sinergie con le altre
aziende del gruppo e dare ulte-
riore impulso al nostro svilup-
po sui mercati internazionali e
inun canale per noi cruciale co-
me quello del contract, dove
puntiamo a rafforzarci rispon-
dendo alle esigenze di un mer-
cato che si sta muovendo ver-
soquesto canale, andando ari-
volgersi a un target di clienti,
come gli investitori nel settore
real estate nel campo residen-
ziale, corporate e dell’hotelle-
rie. llnostro fatturato 2022 toc-
chera quota 225 milioni di eu-
ro, in forte crescita dai 164 del
2021».

OBIETTIVO BORSA

Le aziende del gruppo (Arri-
tal, Copat Life, Rotaliana, Bu-
snelli, Doimo Cucine, Mis Me-
dical, DVO e Frezza) sono
quattro nel Pordenonese, tre
inVeneto e unain Trentino Al-
to Adige. Processo di manage-
rializzazione della holding e
delle singole aziende e svilup-
po di un piano industriale co-
mune per le partecipate, que-
sta la strategia. «Ipotizziamo
l'apertura al mercato dei capi-
tali per crescere ancora», dice
Olivi. In che forma? «La quota-
zione in Borsa & la piti sempli-
ce, quella a cui tendiamo, ma
valutiamo tutte le opzioni,
compresol'intervento diun so-
cio». Un'impresa o un fondo?
«Oggi ¢’é un sistema talmente
variegato, stiamo esplorando
tutte le strade. Non puoi anda-
rein certi mercati senzasolidi-
ta economica e finanziaria, &
stato questoillimite delleindu-
strie del mobile che all’estero
non hanno il ruolo che merita-
no».

Per le aziende della holding
oggi I'export vale una quota
media «tra il 40 e il 50%, deve
crescere», sottolinea il presi-
dente, «Io penso a una presen-
za all’estero con filialili, anche
nell’ambito della sostenibilita:
assurdo caricare cucine in una
nave e portarle al di 1a dell’'o-
ceanow. Altre acquisizioni? E
sempre a Nordest? «Il Nordest
ci piace molto, guardiamo an-
che altre opportunita. Ci inte-
ressa integrare la nostra offer-
ta, acquisire qualcosa anche a
monte della filiera, sul settore
dellamateria prima».—
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